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De l’Allemagne pour le Japon

Introduction à la représentation d’intérêts dans l’UE

Comment une entreprise peut-elle faire valoir ses intérêts auprès de l’Union européenne (UE)? Franz Waldenberger

(44 ans, à droite sur la photo), professeur à l’université Ludwig Maximilian de Munich, et Klemens Joos (36 ans, à

gauche), PDG d’EUTOP, ont publié le livre Lobbying in the EU (trad. La représentation d’intérêts dans l’UE) comme un

guide destiné aux entreprises japonaises.

L’UE prend des mesures dans des domaines tels que le commerce international, l’environnement et le droit du travail,

qui revêtent une importance clé pour l’économie japonaise. Elle se compose d’institutions de haut rang, notamment le

Conseil de l’Union européenne, la Commission européenne et le Parlement européen. Il est donc difficile, pour les

personnes étrangères à l’Union, de savoir quelle institution contacter pour soumettre une requête.

M. Waldenberger, spécialiste du Japon et expert en gestion d’entreprise, explique: «Le Japon a un handicap: il ne fait

pas partie de l’UE. Mais les institutions de l’UE exigent des entreprises bien plus d’informations directes qu’on a

tendance à le croire».

Sise à Munich, EUTOP est une entreprise spécialisée dans les services de conseils en lien avec l’UE. Le Dr. Joos,

son PDG, souligne: «Le Parlement de l’UE a renforcé son influence ces dernières années».

MM. Joos et Waldenberger seront au Japon les 11 et 12 de ce mois et donneront plusieurs conférences, y compris au

Tokyo Economic Forum.


